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Her er du i

trygge haender, nar du
skal treeffe
store beslutninger

Vi er din partner inden for
transaktionsradgivning

At kebe eller saelge en virksomhed er en stor beslut-
ning — maske én af de vigtigste i dit liv. | den slags
store beslutninger, er der meget, der teeller og det
er afggrende at have en betroet radgiver ved din
side — én, der kombinerer erfaring fra succesfulde
transaktioner med indsigt og forstéaelse for dine mal.

40+ ars specialiseret erfaring

Et virksomhedsopkgb eller -salg kraever professionel
radgivning. Med ekspertise inden for keb og salg af
virksomheder, kapitalfremskaffelse og strategisk
radgivning er vi blandt Danmarks mest erfarne
transaktionsradgivere.

| over 40 &r har vi hjulpet virksomhedsejere med at
navigere sikkert gennem komplekse transaktioner.
Uanset om dit mal er vaekst, et strategisk partner-
skab eller en vellykket exit, kan du stole pa vores
erfaring og ekspertise til at sikre det bedst mulige
resultat.

Vi fokuserer pa dine interesser og sikrer, at du stéar
steerkt —fra start til slut.

Bedst til SMV’er

Vi er specialister i at rddgive gjere af mindre og
mellemstore virksomheder. Med solid erfaring inden
for transaktionsrédgivning guider vi dig sikkert
gennem hele processen —fra de indledende for-
beredelser til afsluttende forhandlinger.

Vi forstar de saerlige udfordringer og unikke mu-
ligheder, som SMV-gjere mgder. Uanset om der er
behov for strategisk planleegning, due diligence,
veerdiansaettelse eller effektive forhandlinger,
tilbyder vi skreeddersyet réadgivning, der skaber
tryghed og sikrer en vellykket proces.

Veerdien af den gode radgivning

Gennem &rene har vi radgivet alt fra gazelle-
virksomheder og veekstorienterede selskaber, der
pnsker at udvide deres markeder, til etablerede
virksomheder, der vil konsolidere deres position
—samt virksomhedsejere, der planlaegger salg
eller generationsskifte.

Vi kender strategierne, der leder uden om fald-
gruberne. Vi stiller de spergsmal, der skaber
resultater ved forhandlingsbordet. Og vi leverer
de indsigter, der sikrer det rette match for dig
og din virksomhed.

Vi gor det komplekse enkelt
— 0g vi kan ogsa hjeelpe dig






Vi radgiver dig hele vejen
igennem salgsprocessen
— 0g sikrer adgang til de
mest relevante kgbere

Klar til et nyt kapitel?

Vi kan hjeelpe dig med en klar exit-strategi,
og sikre at salget af din virksomhed sker
pa det rigtige tidspunkt, pa den rigtige
made og til den helt rigtige kpber og pris.

Salgsmodning
Optimer din virksomheds potentiale

N&r du @nsker at saelge din virksomhed, er det
afgerende, at den fremstar som en attraktiv
investering for potentielle kpbere. Vi identificerer
veerdiskabende tiltag og gennemgar dine forret-
ningsprocesser, pkonomiske resultater og veerdi-
forggende faktorer. Med malrettet radgivning
optimerer vi virksomhedens potentiale og gger
chancen for at opna den bedste pris.

Veaerdiansaettelse
F& din virksomhed vurderet korrekt

Hvis du overvejer salg eller generationsskifte, er
det afgerende at kende virksomhedens veerdi — og
hvad der driver den. Vi vurderer markedsveerdien
med fokus pa kebers perspektiv og fremheasver
din virksomheds fremtidige udviklingsmuligheder.
Gennem en grundig analyse af virksomhedens
@konomi, markedsposition, vaekstpotentiale og
konkurrenceforhold sikrer vi, at potentielle kpbere
ser den fulde veerdi.

Keberanalyse & Kontakt
Find den helt rigtige kpber

For at maksimere salgsprisen er det afggrende at
n& ud til de rette kpbere — béade lokalt og globalt.
Med vores industriekspertise og internationale
raekkevidde identificerer vi de mest relevante kgbere
— strategiske aktgrer eller finansielle investorer.
Vi analyserer potentielle synergier, fremheever stra-
tegiske veerdier og skreeddersyr salgsmaterialet, sa
din virksomhed positioneres optimalt og giver keber
det bedste grundlag for at byde en hgj pris.

Due Diligence & Support
Fa overblik og tryghed

En veldokumenteret virksomhed gger chancen for
et succesfuldt salg. Vi analyserer din virksomheds
finansielle position, identificerer muligheder og
risici og sikrer, at virksomheden prassenteres opti-
malt. Det giver kgber et solidt beslutningsgrundlag
—og dig tryghed i processen. Med en veltilrettelagt
due diligence minimerer vi risikoen for negative
overraskelser.

Forhandling & Salg
Opna den bedste pris og de staerkeste vilkar

En vellykket forhandling kreever indsigt, erfaring og
en klar strategi. Vi repraesenterer dine interesser
og arbejder malrettet for at sikre dig bade den hg-
Jjeste pris og de bedste vilkar. Med vores ekspertise
navigerer vi sikkert gennem komplekse forhandlin-
ger, handterer fgplsomme emner og udnytter for-
handlingsdynamikken optimalt — s& du star med det
bedste resultat, nar aftalen underskrives.






Vi radgiver dig hele vejen
igennem k@bsprocessen
— med fokus pé
veerdiskabende opkeb

Veaekst eller diversificering?

Vi kan hjeelpe dig med at stille skarpt pa
de bedste muligheder, baseret pé& dine mal
og kriterier, s8 du kpber den helt rigtige
virksomhed, der passer til din strategi.

Identifikation
Fa adgang til de bedste muligheder

N&r du @nsker at udvide din virksomhed gennem
opkeb, identificerer vi relevante virksomheder i de
rette geografiske omrader og sektorer. | teet dialog
med dig kortlaegger vi de mest attraktive mulighe-
der og indleder kontakten med beslutningstagere
gennem vores internationale netveerk. Vi arbejder
aktivt pé at skabe interesse — s& du far adgang til
de bedste opkgbsemner for din vaekststrategi.

Processtyring

Fasthold momentum og kom sikkert i mal

Nar kontakten til potentielle opkgpbsemner er etab-
leret, er det afggrende at fastholde momentum.
Vi styrer processen proaktivt med fokus pa den
underliggende dynamik og de etablerede dialoger.
Vi deltager aktivt i mgder, Q8A-sessioner og virksom-
hedsbespg for at sikre det fulde overblik, en detal-
Jeret forstéelse og projektets fremdrift. Med os
ved roret nar du trygt i mal med det rette opkeb.

Veaerdiansaettelse

Investér med indsigt

For at kpbe den rette virksomhed er det afggrende
at forsta dens potentiale. Vi analyserer investerings-
casen ved at vurdere mulige synergier og fremtids-
planer. Med avancerede metoder og dataanalyse
finder vi virksomhedens markedsvaerdi — og hjeelper
dig med at byde den rette pris. Med et solidt
beslutningsgrundlag sikrer vi, at du gennemfgrer
en investering med det bedste afkastpotentiale.

Due Diligence & Support
Fa overblik og tryghed

| kebsprocessen er det afggrende at identificere
potentielle faldgruber. Med en grundig due diligence
hjeelper vi dig med at afdaskke forhold, der kan
pavirke virksomhedens pris eller kraeve saerlige
hensyn i transaktionsaftalen. Vi sikrer et solidt
beslutningsgrundlag og skaber tryghed gennem
hele processen — s du kan gennemfgre handelen
effektivt og uden unedig risiko.

Forhandling
Opnéa den bedste pris og de staerkeste vilkar

En veltilrettelagt strategi er afgerende for et trygt
og vellykket kgb. Med vores erfaring i forhandling
beskytter vi dine interesser og sikrer dig bade den
rette pris og de bedste vilkar. | teet dialog med dig
udvikler vi en forhandlingsstrategi baseret pé ind-
sigt i virksomhedens vaerdi, markedets dynamik og
potentielle risici. Vi sikrer, at du indgér en aftale,
der skaber veerdi og tryghed.






Med indsigt

skaber vi resultater

Oaklins

Beierholm Corporate Finance er en del af Oaklins —
et globalt team med over 850 radgivere i 40 lande,
der leverer M&A, veekstkapital, ECM, gaeldsradgivning
og andre corporate finance-services.

Med mere end 40 &rs specialiseret erfaring og

teet samarbejde med vores internationale kolleger
forbinder vi danske virksomheder med globale mu-
ligheder. Vores globale samarbejde er en integreret
del af vores radgivning og sikrer, at du altid opnar
den bedst mulige lpsning — bade lokalt og globalt.

40 +

ars specialiseret
erfaring.

O O

Global raekkevidde — lokal ekspertise

Vores staerke internationale tilstedeveerelse bety-
der, at vi kan identificere de rette kpbere, seelgere
og investorer pé tvaers af landegrasnser. Med dyb
forstéelse af markedsdynamikker, sektorspecifikke
trends og kompleksiteter skaber vi et solidt grund-
lag for at identificere attraktive muligheder.

Med erfaring fra over 7.000 gennemfgrte transaktio-
ner globalt — heraf mere end 300 succesfulde handler
i Danmark — tilbyder vi unik adgang til et omfattende
netveerk af kpbere, seelgere og finansieringskilder.

850+ 7.000

radgivere i 40 lande
som en del af Oaklins.

gennemforte
transaktioner globalt
som en del af Oaklins.

(0)
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Vores er 1€
specialistefférer dig
trygt i mal

Hos Beierholm Corporate Finance Sadan lgser vi opgaven

tager vi hand om hele processen ved Vi forstar og prioriterer vigtigheden af fortrolighed.
at sammenseette et skraeddersyet Det er ikke kun afggrende for en vellykket og sikker
team af erfarne specialister, der fgrer transaktion, men ogsa vigtigt for at opbygge gen-

dig og din virksomhed trygt i mal. sidig tillid mellem alle involverede parter. Vi tager
vores ansvar alvorligt og sikrer fuld fortrolighed
gennem hele processen.




{

Vi seetter stor pris pa den enestaende stgtte fra Beierholm Corporate
Finance, som sikrede, at vores interesser altid var i fokus gennem hele
salgsprocessen. Deres dybe brancheekspertise og internationale
kpberadgang var afggrende for, at denne transaktion blev en succes.

Soren Knudsen,
CEO & ejer — LM Gruppen

{ {

Vi er yderst tilfredse med hjaelpen fra Beierholm Corporate Finance.
Vi ville aldrig have veeret i stand til at gennemfgre transaktionen
uden deres hjeelp.

Peder Ngorgaard,
adm. direktor — BV Teknik

{ {

Med baggrund i min erfaring fra et stort antal virksomhedshandler, er
Jjeg meget imponeret over resultatet af denne salgsproces. Beierholm
Corporate Finance assisterede hele vejen og demonstrerede omfattende
erfaring fra og viden om branchen, hvorved Perfion blev positioneret bedst
muligt. Dette, samt succesfuldt at varetage szelgers interesser, har bragt
Perfion i en ideel position i transaktionen. Vi er sikre p4a, at vi har fundet
det rigtige hjem til Perfion.

Claus Christensen,
bestyrelsesformand — Perfion

{

Beierholm Corporate Finance har veeret en enorm hjzelp for ejerne og
organisationen igennem en meget kompleks og kraevende proces.

Morten Glenthgj
Sindal Biogas

{ {

Med Beierholm Corporate Finance ombord var det som at have vores eget
SWAT-team til at lede alle aspekter af transaktionen fra indledende for-
beredelse til endelige forhandlinger. Teamet gav os mulighed for at fokusere
pa at drive forretningen, samtidig med at vi sikrede en attraktiv aftale for
aktionaererne og en staerk platform til at understotte virksomhedens
veekst —vi er yderst tilfredse med resultatet.

Lars Friis,
CEO & ejer — ESMILEY



Med Beierholm
er god radgivning
givet godt ud

Vil du vide mere om, hvordan vi kan hjelpe dig, og hvilke muligheder
for radgivning og sparring vi tilbyder, star vi altid klar til en indledende
snak om din situation og dine behov. Kontakt os, s& vi sammen kan
dreofte markedet for transaktioner inden for din branche generelt
og mulighederne for din virksomhed specifikt.

Telefon: +45 33 43 60 00
corporatefinance@beierholm.dk
Beierholm.dk/bcf

Hold dig opdateret om M&A-markedet
og modtag seneste nyheder, artikler
og blogindlzeg om vigtige overvejelser
ved kgb og salg af virksomhed.

BeEIlERHOLM

CORPORATE
FINANCE
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